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厦门建行信用卡分期业务赋能“以旧换新”、家装焕新

金融活水 燃动消费市场新活力

2025年，在扩大内需、提振消费的政策东风下，

鹭岛内外消费活力正在燃动。厦门建行精准锚定市

场需求与民生痛点，以信用卡分期业务为抓手，推进

“商户分期+以旧换新”“装修分期+家装焕新”等服务

模式，通过政策联动、场景深耕、优惠叠加等举措，以

优质金融服务为本地消费市场注入金融动能，赢得

客户与商户的双重信赖。

导报记者钟榕华

商户分期赋能“以旧换新”

今年以来，厦门建行紧随

政策导向与消费市场趋势，将

信用卡商户分期业务深度嵌入

“以旧换新”消费场景，构建起

“政策响应+场景融合+优惠叠

加”的创新服务体系，联动网点

与商户资源，精准发力，高效释

放消费潜力。

为激发消费者置换与购

买热情，该行重磅推出国补叠

加分期满减优惠活动，联合

“以旧换新”商户组建专项推

广团队，主动走进优质企业开

展多场送服务活动。推广期

间，团队通过搭建微信社群、

定制专属优惠方案等方式，全

方位普及“以旧换新”分期活

动优势，让消费者切实享受政

策红利与分期便利。

在商户服务端，厦门建行

持续扩容商户合作矩阵，聚焦

头部商户强化赋能，搭建起多

元化高品质合作网络。针对多

变的市场态势，该行灵活打造

“分期利率优惠+企业专项补

贴+银联满额立减”的三重福

利组合，持续保持市场吸引

力。为保障活动高效落地，专

项服务小组提前对商户营业人

员开展活动规则、分期办理流

程培训，协助优化业务办理环

节；在节假日、店庆等关键促销

节点，还派遣专人驻点支持，提

供现场指导与流程协助，以更

优质的消费体验惠及广大消费

者，持续激发市场消费活力。

装修分期驱动消费升级

面对市民家居环境升级

的刚性需求，厦门建行信用卡

装修分期业务成为破解家装资

金难题的关键抓手，为鹭岛市

民搭建起通往品质家居生活的

便捷桥梁。

“刚付完房款，装修预算就

成了难题，还好有建行的装修

分期，月供压力小，新家也住

得很舒心。”刚完成房屋改造

的张女士的切身感受，正是众

多受益客户的缩影。厦门建

行推出的装修分期产品，凭借

“期限灵活，申请简便”的核心

优势，将动辄数万元乃至数十

万元的家装支出，拆解为市民

可轻松承担的月度账单。同

时，该行依托建行生活平台搭

建家装生态圈并推出满减活

动，让消费者无需长期积累资

金，即可启动家装工程，真正

实现“金融活水注入，分期圆

梦家装”。

便捷的分期服务叠加实

打实的优惠，加速了品质家装

从美好构想变成现实，不少市

民轻松焕新理想居所，喜气洋

洋住进新房，有力推动了本地

家居消费市场的升级迭代。

消费是经济增长的持久

动力，金融则是激活消费潜能

的重要引擎。厦门建行以信

用卡分期业务为支点，在商户

“以旧换新”、家装焕新等场景

的深耕实践，不仅是其响应国

家提振消费政策、践行金融服

务民生使命的生动体现，更是

对消费金融场景化、个性化发

展趋势的精准把握。未来，该

行将持续深化与各领域商户

的战略合作，进一步拓展分期

服务应用场景，优化产品与服

务体系，以更高效、便捷、优质

的信用卡分期服务，在服务地

方经济与满足民生需求的道

路上继续迈进。


