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不但省钱还时髦 打金店客户近半是年轻人

经 济

导报记者 刘彦玫 文/图

导报讯（记者 孙春燕 通
讯员 郑从容 陈燕棋）福建是

全国重要的眼镜生产基地之一，

集聚了从镜片、镜架等零配件制

造到成镜装配的完整产业链。

导报记者昨从厦门海关获悉，今

年前两月福建出口眼镜及其零

件4.1亿元，同比增长20.1%。

海关数据显示，外商投资

企业是福建眼镜及其零件出口

主力，今年前两月，福建外商投

资企业共出口眼镜及其零件

2.5亿元，占同期福建眼镜及其

零件出口总值超六成。同期，

福建民营企业表现不俗，共出

口眼镜及其零件1.4亿元，同比

增长63.4%，占比34.9%。

据厦门海关人士介绍，欧

盟是福建眼镜及其零件出口的

主要市场。今年前两月，福建

共对欧盟出口眼镜及其零件

1.5亿元，同比增长37.1%，占同

期福建眼镜及其零件出口总值

的36%。从品类结构看，太阳

镜是拉动眼镜及其零件出口的

核心品类，同期内，福建出口太

阳镜2.2亿元，占同期福建眼镜

及其零件出口总值的53.2%，

拉动福建眼镜及其零件出口增

长9.7个百分点。

同比增长20.1%

福建眼镜及其零件
前两月出口劲增

导报讯（记者 钟榕华）
目前正值年报密集发布期，可

能有的人会忘了计算手中个

股的股息率，其实，这也是个

股投资的重要参考数据之

一。不算不知道，一算可能吓

一跳，同样是厦门的A股上市

公司，“画风”却大不相同。有

的公司手笔“豪横”，一年分三

次红利；也有的股息率甚至跑

不赢活期存款。

“豪横”分红不手软
吉比特堪称“榜一大哥”

在厦门板块的股息率排

行榜上，如果要选出一个“榜

一大哥”，吉比特或是最先进

入脑海的。这家靠爆款游戏

吸金的公司，2025年交出了

营收 62.05 亿元、净利 17.94

亿元的惊艳答卷。

钱袋子鼓了，分红也不手

软。吉比特抛出“10派70元”

的大礼包，加上2025年度已实

施的中期和三季度分红（10派

66元、10派60元），全年累计

掏出14.06亿元真金白银，派

息率高达78.4%。若以4月2

日364.55元的收盘价测算，其

全年股息率直逼5.38%。自

2017年上市以来，吉比特累计

分红已达74.22亿元，是当年

IPO融资净额的8.25倍。

如果说吉比特的豪横带

着游戏行业的暴利基因，那么

厦门银行的高股息则可能会

令一些人意外。前两年，厦门

银行维持着每年两次分红的传

统，按最新数据测算，其年报口

径股息率约在4%左右，股价低

位时，股息率甚至更高。

相比之下，安井食品与法

拉电子的分红策略则更像是

“细水长流”。作为速冻食品

龙头，安井食品在2025年净

利润微降8.46%的背景下，依

然拿出了“10派14.4元”的预

案，派息率达70%左右；薄膜

电容龙头法拉电子则将年度

分红从去年的“10派20元”提

升至“10派23元”，派息率约

43%。这两家企业的静态股

息率虽只有1.5%和1.86%，也

算“稳稳的幸福”。

“铁公鸡”的盘算
或要留着资金扩大再生产

当然，也有股息率较低的

上市厦企。比如盛屯矿业

2025年赚了19.61亿元，只拿

出1.5亿元（每股0.05元）来分

红，按4月2日的收盘价计算，

股息率仅0.37%。

至于星宸科技和特宝生

物，则属于“不是不想分，是不

能分”的典型。

AI SoC芯片新贵星宸科

技，股息率仅0.43%，公司正

忙着推进H股上市，资金或是

要留着扩大再生产；特宝生物

虽然净利润大增 24.6%至

10.31 亿元，但其派息率在

24%左右（2025 年度“10 派

6.2 元”，股息率约 0.93%）。

对于这种手握“派格宾”“益佩

生”等创新药管线的“吞金兽”

来说，或可从另一个角度来思

考：每一分现金都是未来研发

的弹药，分红只是顺带刷个存

在感。

投资者需注意
股息率不是投资唯一依据

整幅上市厦企的股息率

拼图，一条清晰的“底层密

码”跃然纸上：股息率从来不

是孤立存在的数字，它是行

业属性、生命周期与估值水

位的三维投影。

股息率较高的，具备“充

沛自由现金流+低资本开支+

弱周期性”的特质，比如吉比

特；而那些股息率惨淡的，

要么被困在重资产的泥沼

里，要么正在成长的跑道上

“烧钱”，要么利润随周期坐

过山车。

更值得玩味的是估值与

股息率的“跷跷板效应”。高

股息往往不是买入的理由，而

是股价低迷砸出来的“结

果”。当市场情绪高涨、将吉

比特炒至高位时，其股息率可

能会被迅速压低至2%以下；

而一旦估值回落，5%以上的

股息率才随之显现。如果盲

目只看静态股息率抄底，很容

易陷入“为了赚几毛利息，亏

掉几块本金”的陷阱。

此外，投资者还需警惕一

种名为“伪高股息”的滤镜。

比如松霖科技，2025年净利

润断崖式下滑53.99%，却出

现高达80%的派息率。其背

后的盈利可持续性，值得小散

们进一步探究。

“打金热”持续升温，也让

这门传统手艺变成年轻人的新

赛道，大批“00后”正式入行，

成为厦门“打金圈”新生力量。

导报记者发现，厦门多家

打金店都有“00”后师傅坐镇。

他们大多是珠宝首饰设计与工

艺专业毕业，在校系统学习3

年，再到门店实操半年出师，审

美紧跟潮流，手艺扎实规范。

“00后”张师傅就是其中

之一。他表示，相比去工厂做

流水线，打金店能学到更全面

的技能，正好赶上行业红利

期，周末客流爆满，常常忙得

没时间吃饭。“薪资方面，行业

并没有网传那么‘暴利’，每天

工作8个半小时，月收入七八

千元，旺季会稍微高一些。”张

师傅说。

据了解，近两年“打金”火

爆，市场一度出现培训乱象：速

成班大肆宣传“半个月出师、月

薪过万”，不少人盲目入行。但

“打金”是实打实的手艺活，基础

款考验功底，复杂款需要经验，

速成师傅工艺参差不齐，很多店

开几个月就倒闭。如今行业回

归理性，专业院校毕业生更受认

可，坊间速成班逐渐降温。

正值年报密集发布期，厦门上市公司股息率哪家强？

有的送“大红包”有的成“铁公鸡”

金价高企助推“打金潮”

厦门“00后”成“打金圈”新势力

在一些社交平台带动下，

厦门居家“打金”也悄悄火了。

不仅有本地空调维修师傅利用

维修焊枪，在自家加工黄金首

饰；还有不少年轻人网购全套

熔金工具，跟着视频DIY戒指、

手镯，想省下加工费。

这种看似省钱的玩法，在

专业人士看来风险极高。

温师傅直言，非常不建议

普通人居家“打金”。黄金熔点

高，家用工具控温难，极易造成

烧伤、烫伤，甚至出现“炸金”、

金水飞溅等危险。非专业操作

还会导致黄金污染、损耗严重，

家用设备无法回收金粉，隐形

损失大。更重要的是，买一套

工具的钱，比去店里打一次金

还贵，根本不划算。

业内人士表示，正规打金

店都会完整回收金粉，损耗部

分会用金补足或按价抵扣，保

证顾客金重不受损失。目前厦

门打金店越来越多，全透明操

作、明码标价已成主流，市民完

全没必要冒险居家DIY。

近期，国际金价涨涨跌
跌，但总体仍保持高位。受此
影响，省钱又保值的“打金”在
厦门持续走红。小红书、抖音
等社交平台上，不少网友发帖
求推荐“厦门打金师傅”，“打
金”体验视频刷屏。

导报记者近日走访调查
发现，高企的金价与新兴消费
风潮，正催生厦门新一轮“打
金热”：年轻人成为绝对主力，

“00后”专业师傅新鲜入行，居
家“打金”也悄然兴起，传统老
手艺在厦门玩出了新潮流。

“品牌店工费每克五六十

元以上，这里只要15元，一套

‘三金’能省上万元。”在厦门一

家打金店内，不少年轻人带着

金豆、金条、旧金饰排队加工，

现场很是热闹。

导报记者了解到，如今厦

门打金店的客群早已大变样。

据见山黄金老板的温师傅介

绍，店内30岁以下的年轻顾客

占到四五成，比前几年明显增

多，彻底改变了过去只有中老

年人改旧金的局面。莫比乌斯

环、古法手镯、泥鳅背、吉言款

等网红款式最受欢迎。

年轻人扎堆“打金”，最大

的原因就是省钱。

“现在金价贵，去品牌店

买的人就少了。”深贝潮打金

铺老板算了一笔账，品牌店

要保持固定毛利，还要交奢

侈品消费税、增值税，加上员

工工资、社保公积金、商场租

金、品牌宣传、产品开发这些

成本，一克黄金溢价就要一

两百元。“相比之下，个人打

金铺不用交消费税和增值

税，成本低，日常佩戴的手

镯、戒指，有旧金的话加工费

仅小几百元。”

与此同时，随着年轻人“黄

金血脉”觉醒，消费观念改变，

从偏爱钻戒、K金转变为热衷

佩戴金饰。

“现在‘00后’、大学生甚

至高中生都来‘打金’，用旧金

改款小戒指、小吊坠，有的半年

就来改一次款。”温师傅表示，

黄金保值易变现，金价涨幅往

往超过加工费，“打金”不再是

纯消费，而是低成本换快乐、稳

保值的新选择。

老手艺和新面孔“00后”扎堆入行打金业

居家“打金”悄然冒头 业内直呼危险也不划算

年轻人热衷改款，“00后”扎堆入行

金价高企助推“打金潮”


