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新能源汽车热销还涨价，传统燃油车降价仍滞销

电涨油降！厦门车市迎历史性拐点

经 济

导报记者 孙春燕

导报讯（记者 钟榕华）
摇着小扇子，听首防骗歌；玩

着小游戏，“防非”入心脑——

广大市民们，有人喊你逛集市

——6月15日，由国家金融监

督管理总局厦门监管局、厦门

市地方金融管理局、厦门市公

安局、厦门市总工会指导，中

国银行厦门市分行主办，众多

金融机构参与的“守住钱袋

子 护好幸福家”2026年防范

非法金融活动主题宣传，将在

厦门五一文化广场火热登场。

此次活动的节目老少皆

宜、知识有趣有用。既有快

板说唱《老年防骗歌》，也有

“防非”宣传互动游戏区，还

有拍照打卡一体机：市民可

一键生成专属活动纪念海

报，并现场打印。

更关键的是，现场传递的

金融知识干货满满：快板说唱

将在老年群体中高发的电信

诈骗、养老投资陷阱等典型诈

骗手法，转化为朗朗上口的歌

词与旋律；民警同志根据真实

案例，深入浅出地拆解骗子套

路；众多金融机构将设置摊

位，与市民朋友们面对面、一

对一展开互动。

此外，活动现场还将设置

公益图文案例/工作成果展示

区，聚焦防范和处置非法金融

活动典型案例、风险识别要点

等内容，直观展现监管部门、

金融机构与社会各界联动织

密“防非”防护网的工作实效，

强化市民对非法金融活动危

害性的认知。

好玩又好学 快来逛逛“防非”集市
厦门中行主办的防范非法金融活动主题宣传将于下周一火热登场

当下的汽车市场，正迎来
前所未有的分化割裂格局，冷
暖反差尤为鲜明。

一方面，新能源汽车强势
领跑市场，底气十足地涨价、缩
减购车权益；另一方面，传统燃
油车却陷入被动困境，只能靠
花式降价、现金补贴让利走量。

在厦门本土市场，这一行
业变革更为直观。导报记者近
日调查发现，燃油车4S店销
量惨淡，销售人员压力重重，有
人一个月卖不出一辆车，汽车
修理店业务量也大幅缩水三成
多；反观新能源汽车热度持续
攀升，虽然涨价仍销量大增，厦
门相关企业存量突破万家，行
业发展势头迅猛。

导报讯（记者 吴强）厦

门上市公司瑞达期货(002961)

6月10日发布公告，为进一步

提高公司的资本实力和综合竞

争力，根据公司总体发展战略

及运营需要，公司拟发行境外

上市外资股（H股）并申请在香

港联交所主板挂牌上市。

根据公告，本次发行的H

股股数不超过发行后公司总股

本的15%（超额配售选择权行

使前）。发行将采取香港公开

发售及国际配售相结合的方

式，募集资金将主要用于海外

业务拓展、战略投资及并购以

及补充营运资金。

公告同时提示，本次发行

尚需提交股东会审议，并取得

中国证监会、香港证监会及香

港联交所的备案、批准或核准，

最终能否实施存在不确定性。

值得一提的是，境外业务

是瑞达期货重要营收来源。在

今年5月举行的投资者交流活

动上，瑞达期货透露，2025年

境外业务收入占营业收入的比

重已达到51.87%，公司未来将

继续拓展境外市场，在适当时

机于其他国家和地区设立分支

机构以吸引国际投资者。

瑞达期货筹划赴港交所主板上市

油车与新能源的市场割

裂，不止体现在新车销售端，更

传导至整个汽车后市场，上下

游行业业态迎来彻底重塑，两

极分化态势持续加剧。

在汽修行业打拼近十年的

曾师傅，对行业的冷暖变化感

受强烈。“一年前每天还是从早

忙到晚，要休假都得看主管的

心情，但今年来修车的客户明

显少了，有时候一个上午也没

啥事，业务量比以前至少下滑

了三成多。”

究其原因，新能源汽车结

构简单、故障率低，日常仅需更

换轮胎等基础配件，无需频繁

维修发动机、变速箱等传统核

心部件。更关键的是，新能源

汽车三电系统高度集成、全程

加密，故障代码、匹配程序、

BMS密钥均为厂商专属权限，

普通汽修门店无维修资质、无

配套技术设备，根本无法开展

新能源汽车维修业务。

燃油车业者愁云惨淡，新

能源汽车业者却摩拳擦掌、跃

跃欲试。企查查数据显示，厦

门市新能源汽车相关企业年度

注册量2020年出现爆发式跃

升 ，全 年 注 册 量 同 比 大 增

118.23%，2024年以2192家创

下历史峰值。去年全年注册量

达2101家，维持在高位区间。

同时，厦门新能源汽车相

关企业存量自2016年起连续

10年正增长，2024年以年度注

册2192家创下历史峰值，2025

年全年注册量达2101家。截

至目前，厦门现存新能源汽车

相关企业逾1.1万家。

随着市场认可度的全面

跃升，今年来新能源汽车纷纷

开启涨价模式，无论是新车指

导价、选装配置还是购车权益

均全面收紧。

今年3月初，问界M9新款

指导价上涨1万元；尊界S800

部分版本同步上调，其中78.8

万元的星耀尊享版涨至80.8万

元。随后，新一代小米SU7也

全系涨价4000元，标准版、Pro

版与Max版均包含在内。

紧接着，比亚迪宣布5月

1日起“天神之眼B辅助驾驶

激光版”的选装包从9900元

上 调 至 12000 元 ，涨 幅 约

21%，涉及车型包括王朝网及

海洋网旗下多款车型。然后

是蔚来，上调 2026 款 ES6、

ES8等主力车型售价，涨幅在

5000 元—10000 元之间，同

时缩减品牌原有的基础免费

换电权益。

家住集美区的市民傅岚

向导报记者坦言，今年 3 月

起，多家主流新能源品牌集

中调价，多款热门车型价格

持续上浮，自己曾心仪的一

款新能源车型，稍作犹豫便

涨价近万元。

海沧马青路汽车一条街

的新能源车销售业者小刘对

此也感触颇深。

“我入职汽车行业半年，

亲眼见证市场变化。”小刘告

诉导报记者，今年以来新能

源汽车普遍涨价两三成，除

直接上调官方指导价外，不

少品牌还通过上涨智驾选装

包价格、取消金融贴息、缩减

购车福利等方式隐性涨价，

消费者整体购车成本普遍增

加数千至上万元。“即便涨价

不断，新能源车型的市场热

度依旧居高不下。”

2026年6月9日，注定将

被载入中国汽车工业史册。

这一天，懂车帝发布了5

月乘用车零售销量排行榜，销

量前十车型竟然全部是新能源

车型，燃油车无一上榜。

具体销量数据显示，微型

电动车吉利星愿以38751辆的

成绩登顶月度销冠，特斯拉

Model Y 凭借 28911 辆的销

量位列第二，小米 SU7、零跑

A10、理想i6依次跻身第三至

第五位。前十榜单涵盖纯电、

增程、插混多种新能源技术路

线，燃油车彻底无缘榜单。

厦门本地车市同样迎来根

本性格局反转。厦门市车管所

公开数据显示，2025年厦门机

动车总报牌量达185911辆，其

中乘用车报牌130016辆，整体

市场体量略有回落。但在大盘

承压的背景下，新能源乘用车

2025年全年报牌量72562辆，

市场占比飙升至55.8%，首度

实现对燃油车的份额反超。

这一组关键数据，宣告厦

门车市正式迈入全新发展阶

段：新能源汽车已从燃油车的

“替代品”转变为厦门车市的中

流砥柱。

拐点来了！新能源成厦门车市绝对主力

底气十足！新能源车纷纷开启涨价模式

与新能源汽车“越涨越火”

形成极致反差的是，燃油车市

场持续遇冷，各大品牌只能靠

大幅降价、高额补贴冲刺销量，

却依旧难以挽回颓势。

今年4月，多个主流合资品牌

再度开启降价潮：一汽大众热销车

型速腾直降3万元，降幅达20%；

“一代神车”——东风本田思域新

款车型指导价降幅高达24.6%；

上汽荣威i6、起亚新狮铂拓界等

车型也推出大额官方优惠。

以往定价坚挺的豪华品牌，

也全面放下身段让利促销。市

场数据显示，宝马中国今年已调

整31款车型零售指导价，其中

24款降幅超10%，5款降幅超

20%，最高降幅达30.1万元；奔

驰针对C级、GLC等走量主力车

型大幅调价，最高降幅达6.9万

元，GLA、A级入门车型售价近

乎腰斩；沃尔沃多款主力车型降

幅约40%，原价30万元左右的

车型，现价不足16万元即可入

手，让利力度空前。

乘联分会秘书长崔东树披

露的数据印证了燃油车市场的

低迷态势：今年前四月，常规燃

油车新车降价车型均价23.6万

元，单车平均降价3.4万元，整

体降幅14.6%；其中4月单月降

幅更为明显，燃油车降价车型

均价13.1万元，单车平均降价

2.3万元，降幅达17.2%。

不过，降价让利并未撬动

燃油车销量回暖。“展厅基本没

有自然客流，连邀请客户到店

试驾的指标都无法完成。”金尚

路一家4S店的销售员小周坦

言，今年来他基本上每月都完

不成销售任务，有时甚至一整

月零成交，从业压力巨大。

不止一线销售，燃油车经

销商生存处境同样艰难，业内

人士透露，今年本地燃油车4S

店库存系数同比上升三四成，

去库存压力持续加剧，多数门

店处于亏损经营状态。

格局重塑！
传统汽修门店也喊生意难做

难挽颓势！
燃油车大幅降价仍难救销量


